
Lignes directrices pour la tarification 
financière de l’assurance-vie 
Les lignes directrices pour la tarification financière sont mises en application de concert avec les lignes directrices en matière 
d’accessibilité de la prime. Bien que le tableau ci-dessous présente le capital nominal selon le besoin en assurance, nous 
tenons aussi compte de la couverture totale par personne assurée. 

Par couverture totale, on entend la somme de l’assurance en vigueur, l’assurance demandée qui est à l’étude auprès de tout 
autre assureur et l’assurance à remplacer, s’il en est. Lorsque la couverture totale par personne assurée, par famille ou par 
entreprise dépasse 10 000 000 $, il nous faut ce qui suit :

•	 Questionnaire sur la situation financière (formulaire 96) signé par un CPA, et/ou

•	 Vérification de la situation financière par un tiers pour déterminer la propriété et la valeur nette du patrimoine imposable.

Assurance personnelle

Objectif Ligne directrice pour la tarification Notes

Remplacement 
du revenu

Sélectionnez le multiplicateur qui correspond à 
l’âge de la personne à assurer et multipliez-le par  
le revenu gagné de cette dernière au Canada :

Groupe 
d’âge

Fourchette de multiplicateurs 
pour chaque groupe d’âge

16 à 30 ans Jusqu’à 35 x

31 à 40 ans Jusqu’à 25 x

41 à 50 ans Jusqu’à 20 x

51 à 60 ans Jusqu’à 15 x

61 à 69 ans Jusqu’à 10 x

70 à 75 ans Au cas par cas, jusqu’à 5 x

•	 Sources de revenu gagné : salaire, commissions 
et bonis dont la moyenne est établie sur un 
certain nombre d’années.

•	 En général, le revenu gagné ne comprend pas 
le revenu de location, le revenu en intérêts, le 
revenu de retraite, ni le revenu de placement.

•	 Les situations où le revenu est extrêmement 
élevé seront étudiées au cas par cas.

Impôt 
successoral

La couverture totale maximale que nous 
accepterons d’étudier correspond à notre 
estimation de l’impôt successoral au décès de la 
personne assurée. Il faut sélectionner le nombre 
d’années de croissance future du patrimoine selon 
l’âge actuel de la personne à assurer :

Âge Années de croissance du 
patrimoine

60 ans ou moins 20

61 à 70 ans 19 à 10

71 à 80 ans 9 à 0

•	 Le taux de croissance annuel est de 6 %.

•	 Le taux d’impôt sur les gains en capital 
correspond à la province de résidence et aux 
taux d’impôt actuels de la personne à assurer.

RÉSERVÉ AUX CONSEILLERS



Objectif Ligne directrice pour la tarification Notes

Conjoint sans 
revenu

Couverture maximale : 1 000 000 $ (jusqu’à 
concurrence de la couverture en vigueur du  
conjoint gagnant un revenu, à moins que ce  
dernier ne soit pas assurable).

Toute situation où la couverture demandée dépasse 
1 000 000 $ sera étudiée au cas par cas.

•	 Le conjoint qui gagne un revenu doit avoir une 
couverture supérieure ou égale à ce montant,  
à moins qu’il ne soit pas assurable.

•	 Résider à l’extérieur du Canada n’est pas un 
obstacle empêchant le conjoint d’être assuré.

Personne sans 
emploi

Couverture maximale : 500 000 $, y compris  
la couverture en vigueur.  
Toute situation où la couverture demandée 
dépasse 500 000 $ sera étudiée au cas par cas.

Exigences : 

•	 Pour les montants dépassant 500 000 $, 
joindre une note d’accompagnement expliquant 
le besoin en assurance.

Enfants  
(18 ans ou moins) 
ou personnes  
à charge  
(plus de 18 ans)

•	 Couverture de base : jusqu’à 500 000 $ par 
personne assurée.

•	 Toute situation où la couverture demandée 
dépasse 500 000 $ sera étudiée au cas par 
cas. Compte sera tenu de la valeur nette du 
patrimoine et du revenu de la famille, ainsi que 
de la couverture en vigueur des parents/grands-
parents, frères/sœurs et cousins, au besoin.

•	 Si le proposant est le père ou la mère, le montant 
maximal que nous prendrons en considération 
est 50 % du montant de la couverture en  
vigueur du parent. Si le proposant est un  
grand-parent, le montant maximal que nous 
prendrons en considération est 50 % du  
montant de la couverture en vigueur du  
grand-parent et/ou du parent.

Exigences : 

•	 Lorsque le montant total d’assurance de la 
famille dépasse 10 000 000 $, il nous faut 
ce qui suit : vérification par un tiers de la 
propriété et de la valeur nette du patrimoine 
du père/de la mère ou du grand-parent, selon 
la personne qui demande l’assurance; une note 
d’accompagnement expliquant le besoin en 
assurance et, s’il y a lieu, les documents relatifs à 
la fiducie familiale.

•	 En général, la couverture d’un enfant ne doit pas 
dépasser celle de ses parents, car l’enfant n’a ni 
dettes, ni revenu à remplacer, ni répercussions 
fiscales immédiates.

•	 Le montant de couverture demandé doit être 
justifié par un besoin d’assurance.

•	 Si la protection de l’assurabilité future constitue 
un objectif, on peut avoir recours à la GA,  
la garantie Prime Plus ou l’option de 
participation BAL.

•	 Le parent peut être assurable même s’il vit à 
l’extérieur du Canada.

•	 Tous les frères et sœurs ou tous les petits-
enfants doivent avoir la même couverture, à 
moins qu’ils ne soient pas assurables.

Étudiants 
de niveau 
universitaire 
ou collégial, 
étudiants 
suivant une 
formation 
d’apprenti 
et nouveaux 
diplômés

Couverture maximale : 2 000 000 $ par  
personne à assurer.

Toute situation où la couverture demandée dépasse 
2 000 000 $ sera étudiée au cas par cas.

Pour les montants dépassant 2 000 000 $,  
joindre une note d’accompagnement qui 
comprend ce qui suit :

•	 Domaine d’études/profession, date d’obtention 
du diplôme et revenu prévu.

•	 Tout lien avec l’entreprise familiale et la valeur 
nette du patrimoine familial.



Objectif Ligne directrice pour la tarification Notes

Don à un 
organisme de 
bienfaisance

Couverture de base : 100 000 $, pourvu que  
la personne à assurer ait déjà une assurance  
sur sa tête.

Toute situation où une couverture additionnelle est 
demandée sera étudiée au cas par cas. Le montant 
maximal correspondra à 25 % de la valeur nette du 
patrimoine de la personne à assurer au Canada, 
pourvu que ses besoins personnels en assurance 
soient déjà comblés.

Pour les montants dépassant 100 000 $, joindre 
une note d’accompagnement précisant le nom de 
l’organisme de bienfaisance, les dons effectués 
par le passé, les motifs expliquant le don et tout 
renseignement sur la valeur nette du patrimoine et 
les besoins en assurance de la personne à assurer 
ainsi que sur ses contrats d’assurance en vigueur.

Dette Nous prendrons en considération un montant 
correspondant au solde actuel de la dette dont est 
responsable l’emprunteur.

Lorsque chaque emprunteur demande une 
couverture équivalente au solde total du prêt, 
l’assurance sur plusieurs têtes payable au premier 
décès est la solution la plus appropriée.

En général, les prêts entre membres d’une  
famille, les prêts aux actionnaires et les prêts 
entre personnes apparentées ne peuvent  
pas être couverts.

Faillite Nous prendrons en considération une couverture 
allant jusqu’à 500 000 $ (y compris l’assurance  
en vigueur) pour les personnes à assurer qui  
ont un emploi, mais qui n’ont pas été libérées  
de leur faillite.

À la libération du failli, les lignes directrices 
ordinaires pour la tarification s’appliquent.

Valeur nette du 
patrimoine à 
l’étranger

•	 La couverture maximale pour l’impôt successoral 
est basée sur une valeur nette du patrimoine à 
l’étranger allant jusqu’à 10 000 000 $ CA par 
adulte assuré.

•	 Cette couverture maximale est aussi limitée 
par le capital nominal de l’assurance requise 
par personne assurée au Canada, car le 
contrat d’assurance au Canada doit répondre 
principalement à des besoins d’assurance au 
Canada.  La valeur nette totale du patrimoine 
correspond à :

	– 100 % de la valeur nette imposable au Canada;

	– 50 % de la valeur nette à l’étranger vérifiable  
(à concurrence de 10 M$ CA); ou

	– 25 % de la valeur nette à l’étranger non 
vérifiable (à concurrence de 10 M$ CA).

•	 Seule la valeur nette au Canada est utilisée  
pour déterminer le montant de couverture  
pour les enfants.

•	 Assurance personnelle seulement; pas  
d’assurance d’entreprise.

Exigences particulières :  

•	 Note d’accompagnement précisant la valeur 
nette du patrimoine à l’étranger.

•	 Formulaire T1135 de la dernière déclaration de 
revenus présentée au Canada par la personne  
à assurer.

•	 Relevés bancaires ou relevés de placement 
étrangers en français ou en anglais.

•	 Renseignements sur la propriété et la valeur 
de toute entreprise étrangère appuyés par 
des états financiers en français ou en anglais 
préparés par un cabinet de comptables agréés 
reconnu internationalement sur le papier à  
en-tête du cabinet; le mandat du cabinet  
signé; et des documents sur l’actionnariat  
de l’entreprise.

Liquidités pour 
la répartition  
du patrimoine

Nous prendrons en considération la couverture 
requise pour combler la perte de valeur successorale 
lorsqu’une transmission du patrimoine des parents 
aux enfants en parts égales n’est pas possible  
sans entraîner des pertes. Ces situations seront 
étudiées au cas par cas.

Exigences particulières :  

•	 Note d’accompagnement précisant la situation 
familiale, la répartition inégale du patrimoine 
familial et les défis prévus en matière de liquidité.

•	 Testament du parent ou du grand-parent et  
documents relatifs à la fiducie familiale, au besoin.



Assurance pour propriétaire d’entreprise

Objectif Ligne directrice pour la tarification Notes

Convention 
d’achat-vente

Couverture pour chacun des propriétaires 
d’entreprise actuels : pourcentage représentant la 
part de l’entreprise  x  la juste valeur marchande 
actuelle de l’entreprise.

Dans le cas d’entreprises établies, nous pouvons 
aussi envisager une assurance supplémentaire pour 
couvrir la croissance des affaires. Nous utiliserons 
un taux de croissance de 5 % par année sur un 
maximum de 5 ans. 

À moins d’être non assurables, tous les 
propriétaires actuels détenant plus de 5 % des 
parts de l’entreprise en question doivent souscrire 
une assurance pour répondre à leurs besoins en 
matière d’achat-vente.

Exigences particulières :   

•	 Nom de tous les propriétaires d’entreprise et la 
part de chacun.

•	 Juste valeur marchande actuelle de l’entreprise 
et explication montrant comment elle a  
été déterminée.

•	 Montant de l’assurance pour propriétaire 
d’entreprise en vigueur.

•	 Montant d’assurance demandé pour chacun des 
propriétaires d’entreprise.

•	 Lorsque le montant total d’assurance pour 
l’entreprise dépasse 10 000 000 $, il nous faut 
ce qui suit : états financiers des deux ou trois 
dernières années préparés par un cabinet de 
comptables agréés et vérification par un tiers de 
la valeur et de la propriété de l’entreprise pour 
chaque propriétaire.

Personne clé Couverture pour chaque personne clé employée 
par l’entreprise : jusqu’à 10 fois le revenu gagné 
annuel de la personne clé.

Exigences particulières :  

•	 Note d’accompagnement expliquant les  
raisons pour lesquelles la personne à assurer  
est considérée comme une personne clé et  
les pertes qu’entraînerait son décès.

Protection 
contre les 
créanciers

Couverture pour chacun des propriétaires actuels 
de l’entreprise : 

Protection contre  
les créanciers

=

Part de l’entreprise (%)

×

Solde actuel de la dette  
à long terme 

Toute situation où plusieurs propriétaires 
de l’entreprise demandent une couverture 
correspondant au solde total de la dette à long 
terme sera étudiée au cas par cas, et ce, seulement 
quand une telle couverture est exigée par un 
établissement financier/prêteur canadien et que 
cette exigence fait partie de l’entente de prêt.

Exigences particulières : 

•	 Entente de prêt avec l’établissement 
financier expliquant pourquoi une couverture 
correspondant au solde total est requise pour 
tous les propriétaires ou pour un propriétaire en 
particulier, solde actuel du prêt et modalités.

•	 Lorsque le montant total d’assurance pour 
l’entreprise dépasse 10 000 000 $, il nous  
faut ce qui suit : états financiers des deux  
ou trois dernières années préparés par un 
cabinet de comptables agréés et vérification 
par un tiers de la propriété de l’entreprise  
pour chaque propriétaire.

Sociétés qui 
assurent les 
membres de 
la famille de 
l’actionnaire qui 
détient 100 % 
des actions

Nous prendrons en considération une assurance 
détenue par une société sur la tête des membres de 
la famille (conjoint et enfants) de l’actionnaire, sous 
réserve des lignes directrices ordinaires pour  
la tarification susmentionnées.

La société pourrait être détenue en partie par une 
fiducie familiale dont les personnes à assurer sont 
les bénéficiaires.



Lignes directrices en matière d’accessibilité de la prime
Les règles de tarification financière permettent de nous assurer que le capital nominal, le produit et la prime conviennent  
à la situation financière d’un Client. Ces règles aident à déterminer si le Client peut se permettre de conserver son contrat  
à long terme.

Quand nous évaluons l’accessibilité de la prime, nous examinons le revenu du Client et un montant raisonnable de couverture 
qu’il est en mesure de se payer sans difficulté. Nous tenons aussi compte de la valeur nette du Client au Canada et de sa valeur 
nette à l’étranger vérifiable et non vérifiable. Cela permet d’avoir une bonne idée de ce qui est abordable pour le Client.

Le tableau ci-dessous montre le montant maximum de revenu que les Clients peuvent utiliser pour payer 
leurs primes d’assurance, en fonction de leur revenu annuel brut.

Accessibilité de la prime Le revenu annuel par rapport à la  
prime annuelle 

À titre informatif seulement

Revenu (toutes sources) % du revenu annuel maximal suggéré Prime permise ($)

0 $ – 50 000 $ 10 % 5 000 $

50 001 $ – 100 000 $ 10 % – 15 % 5 000 $ – 15 000 $

100 001 $ – 250 000 $ 15 % – 20 % 15 000 $ – 50 000 $

250 001 $ – 2 000 000 $ 20 % – 30 % 50 000 $ – 600 000 $

2 000 001 $ et plus Au cas par cas Au cas par cas

Le tableau ci-dessous tient compte de nos lignes directrices en ce qui a trait au pourcentage maximum 
de la valeur nette que nous accepterons d’utiliser pour financer les primes d’assurance sur une période 
de 5 ans. 

La valeur nette pour l’accessibilité de la prime tient compte également de la valeur nette à l’étranger utilisée pour évaluer le 
capital nominal.

Accessibilité de la prime – Valeur nette (primes annuelles sur une période de 5 ans)

Valeur nette % maximum suggéré de la valeur nette utilisée pour payer les primes

0 $ – 999 999 $ 10 %

1 M $ – 5 M $ 10 % – 25 %

5 M $ – 10 M $ 25 % – 35 %

>10 M $ 35 % – 40 %

Nous devons évaluer le risque associé aux propositions de plus de 10 M$. La meilleure approche consiste à exiger le 
Questionnaire sur la situation financière (formulaire 96) signé par un CPA et/ou une vérification de la situation financière 
par un tiers pour déterminer la propriété et la valeur nette du patrimoine imposable. En demandant aussi une note 
d’accompagnement écrite et en suivant ces étapes, nous pourrons établir le contrat plus rapidement.

Notre appui. Votre croissance.
La Sun Life du Canada, compagnie d’assurance-vie est l’assureur et est membre du groupe Sun Life.
© Sun Life du Canada, compagnie d’assurance-vie, 2025. 820-3877-09-25


