

Modèle de courriel en libre-service : Planification intergénérationnelle
Copiez-collez le texte ci-dessous dans un courriel. Personnalisez les sections en rouge.

Options de ligne d’objet :
Veillez à ce que votre héritage se perpétue comme vous le souhaitez
Voyons comment vous pouvez transmettre votre patrimoine aux générations suivantes.
Avez-vous pensé à la façon de transmettre votre patrimoine pour soutenir votre famille?

Contenu du courriel :

Bonjour [nom du Client ou de la Cliente],

Je veux/Nous voulons discuter avec vous d’un sujet important auquel on n’accorde pas toujours assez d’attention : la transmission du patrimoine aux générations suivantes.

Nous voulons tous laisser quelque chose de précieux à nos proches. Il s’agit peut-être d’assurer leur sécurité financière ou de les aider avec leurs études, l’achat d’une maison ou un projet d’affaires. Mais saviez-vous que seulement 30 % des transmissions de patrimoine d’une génération à l’autre se déroulent sans difficulté*? Souvent, c’est parce que les familles communiquent mal. Ou encore parce que les héritiers ne sont pas préparés à tout gérer.

Je suis/Nous sommes là pour vous aider à assurer une transition en douceur.

Transmettre votre patrimoine durement acquis aux générations suivantes peut être complexe. Sans une bonne préparation, l’évolution de l’environnement fiscal peut rendre le tout encore plus difficile. Ensemble, nous pouvons examiner des stratégies qui permettront de réduire l’impôt pour vous et votre succession, et de maximiser votre héritage.

Voici <mon/notre> approche pour veiller à ce que la transmission soit réussie :

1. Définir votre vision
La première étape consiste à prendre le temps de réfléchir et de vous informer. Pensez à vos valeurs fondamentales et à ce qui est réellement important pour vous. Nous nous appuierons sur cette information pour créer un parcours financier et vous guider dans votre prise de décisions.

2. Comprendre vos proches
Un aspect important du processus est de bien saisir la dynamique familiale. Quels sont les besoins, les préoccupations et les priorités des membres de votre famille? Répondre à ces questions fera en sorte que votre plan soutiendra toutes les personnes concernées. Vous limiterez aussi le montant transmis à votre bénéficiaire indésiré : l’Agence du revenu du Canada.

3. Créer un plan réussi
Il est maintenant temps de mettre au point une stratégie complète. Nous collaborerons avec des spécialistes pour concevoir des solutions fiscalement avantageuses adaptées à votre situation. Nous aborderons aussi des sujets comme les testaments, les fiducies et les désignations de bénéficiaire.

4. Outiller les générations suivantes
La communication, c’est la clé. Nous vous aiderons à avoir des conversations importantes avec vos proches pour leur permettre de bien comprendre votre plan. L’objectif est de faire en sorte que vos héritiers aient les connaissances et le soutien nécessaires afin de préserver votre héritage pour les années à venir.

Avec cette approche, nous réalisons chaque étape du processus ensemble. Vous pouvez ainsi avoir l’esprit tranquille sachant que votre patrimoine soutiendra les générations suivantes selon vos souhaits.

Planifions une rencontre ou un appel.

Je me ferai/Nous nous ferons un plaisir d’examiner des stratégies avec vous. Ensemble, nous pourrons déterminer comment maximiser la valeur de votre héritage et réduire l’impôt à payer pour préserver votre patrimoine à long terme.

Cordialement,

[Signature du conseiller]

* Source : Étude menée par Ipsos, novembre 2023.



