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M. Jean Guy

Des couples aux entrepreneurs et entrepreneuses : Lorsque 3 M$ deviennent 23 M$

L’assurance-vie comme catégorie d’actifs
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Nouvelles conclusions mondiales en action
Ce que nous examinerons 

Une « prochaine génération d’investisseurs et d’investisseuses fortunés » 

• Nous comparerons deux stratégies :

• Portefeuille classique : 23 M$ de placements traditionnels contre 

• Nouvelle répartition stratégique optimisée grâce à l’assurance-vie comme 
catégorie d’actifs (contrat d’assurance-vie permanente)

• Nous mesurerons trois résultats importants :

• Réduction du risque (volatilité du portefeuille)

• Valeur successorale (succession nette pour les bénéficiaires)

• Liquidité (accès aux fonds au cours de la vie) 
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• Jean Guy vient tout juste de vendre son 
entreprise pour 23 M$ et fait maintenant 
face à un dilemme : Comment protéger 
ce montant de la volatilité tout en 
évitant les rendements ennuyants?

• De la vente de l’entreprise à l’héritage, 
aidons Jean à examiner ses options. 

• Jean a probablement mis en place des 
structures après la vente (sociétés de 
portefeuille, fiducies, etc.), mais n’a pas 
encore atteint ses objectifs de 
planification. 
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Étude de cas – Clientèle fortunée
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• Jean Guy – HNF de 50 ans

• Il a un portefeuille de placements liquides 
de 23 M$ en raison de la vente de son 
entreprise.

• Il souhaite immobiliser une partie du 
patrimoine qu’il a généré. 

• Il veut (quelques) liquidités avec ses 
placements, mais est prêt à « investir à long 
terme ».

• Il veut préserver son patrimoine et réduire 
les risques tout en prenant quelques risques 
individuels plus élevés (portefeuille qui 
utilise la stratégie de l’haltère).
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Étude de cas – Clientèle fortunée
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Portefeuille de placements actuel

Le portefeuille de placements de Jean 
correspond aux conclusions du North American 
CapGemini World Wealth Report 2025.

« Les gens appartenant à la prochaine génération 
de personnes fortunées cherchent des 
interactions financières harmonieuses et 
omnicanal avec une forte préférence pour les 
appels vidéo. »

Principales inquiétudes

Il veut régler la question de ses objectifs de 
planification successorale à la suite de la récente 
vente de son entreprise. 

« Les personnes appartenant à la prochaine 
génération d’investisseurs et d’investisseuses 
fortunés aiment aussi les services de 
conciergerie, y compris ceux concernant les soins 
médicaux, les conseils et les études. »

Renseignements personnels

Jean a des contrats d’assurance-vie temporaire 
qui devront être renouvelés dans quelques 
années, mais il est sous-assuré. 

« Les conseillers et les conseillères sont tenus 
d’offrir des conseils hautement personnalisés, 
multigénérationnels et géographiques sur les 
actifs. »



6

Portefeuille de placement de 23 M$ investi à long 
terme sans rééquilibrage

Réaffectation des fonds à un contrat d’assurance 
sur 15 ans : 

• Mouvement des titres à revenu fixe : contrat 
VPSLP II de 2,5 M$ avec BAL, prélèvement des 
primes sur les participations la 16e année, TIBP 
actuel moins 1 %

• Mouvement des actions : contrat VUSL II de 
5 M$ avec TRA85, montant d’assurance 
uniforme et taux de 5 % dans l’aperçu

Étude de cas – Jean Guy
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comparativement à
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Étude de cas – Jean Guy
Réaffectation de l’assurance selon l’approche de l’assurance-vie comme catégorie d’actifs
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Étude de cas – Jean Guy 
Réaffectation de l’assurance selon l’approche de l’assurance-vie comme catégorie d’actifs
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Étude de cas – Jean Guy
Examen de la situation dans son ensemble lorsque l’approche de l’assurance-vie comme catégorie d’actifs est adoptée
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Étude de cas – Jean Guy 
Examen de la situation dans son ensemble lorsque l’approche de l’assurance-vie comme catégorie d’actifs est adoptée
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Étude de cas – Jean Guy 
Examen de la situation dans son ensemble lorsque l’approche de l’assurance-vie comme catégorie d’actifs est adoptée
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Étude de cas – Jean Guy

Préservation du capital
 Seule l’assurance peut offrir une solution de protection du patrimoine efficace sur le plan fiscal 

qui apporte la paix d’esprit. 

 Jean continue de détenir des actions et des « actifs sûrs » par l’intermédiaire de son contrat 
d’assurance et de bénéficier de liquidités, d’options de placement et de la transparence 
importante à ses yeux. 

Solution hautement personnalisée et multigénérationnelle 
 Jean prévoit de faire évoluer ses plans successoraux. En utilisant une combinaison d’assurance 

VU et d’assurance avec participation, il peut s’adapter (p. ex. grande souplesse qui lui permet 
d’augmenter le financement de ses contrats d’assurance au-delà des projections présentées).

Soins médicaux, conseil et études  
 La VU et l’assurance avec participation offrent des solutions complémentaires qui conviennent à 

Jean, qui bénéficie du maintien des taux selon son bon état de santé actuel (idéalement, une 
AMG et d’autres produits sont souscrits aussi). 
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Étude de cas – Jean Guy 
Répondre aux préoccupations courantes 

Inquiétude par rapport à la réalité :

« L’assurance est illiquide. »
• La valeur de nantissement augmente en fait la 25e année (30 M$ 

comparativement à 29 M$).
« Les rendements sont trop faibles. » 

• La croissance libre d’impôt + le capital-décès créent un TRI après impôt 
supérieur.

« La solution est trop complexe. »
• Le nouvel outil Excel L’assurance-vie comme catégorie d’actifs rend les 

analyses simples et transparentes.  
« Qu’en est-il de la souplesse? »

• La VU permet de modifier les placements et a une garantie PAD.
• L’assurance-vie avec participation permet d’effectuer de modifier les options 

de participation.
• Les paiements sont souples. 
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