L'assurance-vie comme catégorie d'actifs

Etude de cas #1

Le couple Power



Nouvelles conclusions mondiales en action

Ce que nous examinerons

Une « prochaine génération d'investisseurs et d'investisseuses fortunés »

* Nous comparerons deux stratégies:
» Portefeuille classique : 3 M$ de placements traditionnels contre

* Nouvelle répartition stratégique optimisée grace a l'assurance-vie comme
catégorie d'actifs (contrat d'assurance-vie permanente)

* Nous mesurerons trois résultats importants:
» Réduction du risque (volatilité du portefeuille)
» Valeur successorale (succession nette pour les bénéficiaires)

 Liquidité (accés aux fonds au cours de la vie)
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Etude de cas - Couple fortuné

* Pete et Pam Power ont passé 20 ans a batir
un portefeuille de 3 M$.

* |lIs ont atteint ce dont révent la plupart d'entre
nous — la sécurité pour leur famille. Mais en
discutant avec leur conseilléere, ils ont
trouvé un angle mort : et si leur portefeuille
pouvait obtenir un meilleur rendement
moyennant un risque moindre?

« Réfléchissez a cette question rhétorique :

* « Etsije vous disais : Méme portefeuille,
volatilité inférieure et valeur successorale
nette supérieure, voudriez-vous savoir
comment y parvenir? »
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Etude de cas - Couple fortuné

* Pete et Pam Power souhaitent que leur
portefeuille soit aussi en santé qu'eux.

* |Is ont un portefeuille de placements de
3 M$ et sont sous-assurés.

* La planification, la diversification et les
stratégies congues pour maximiser la
valeur successorale sont ce qui les
intéresse principalement (ils veulent laisser
un héritage a leurs enfants).

* lIs veulent (quelques) liquidités et des
placements, mais acceptent d'investir a
long terme pour protéger ce qu'ils ont bati.
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Portefeuille de placements actuel

Le portefeuille de placements des Power
correspond aux conclusions du CapGemini World
Wealth Report 2025.

« Les gens appartenant a la prochaine génération
de personnes fortunées cherchent des
interactions financieres harmonieuses et
omnicanal avec une forte préférence pour les
appels vidéo. »

Principales inquiétudes
lIs veulent régler la question de leurs objectifs de

planification successorale et améliorer leurs chances
de laisser un héritage sain a leurs enfants.

« Les personnes appartenant a la prochaine
génération d'investisseurs et d'investisseuses
fortunés aiment aussi les services de conciergerie, y
compris ceux concernant les soins médicaux, les
conseils et les études. »

Renseignements personnels

Les Power préferent les liquidités au moment
d'investir, mais souhaitent équilibrer ces objectifs
avec leurs besoins et objectifs a long terme.

« Les conseillers et les conseilléres sont tenus d'offrir
des conseils hautement personnalisés,
multigénérationnels et géographiques sur les actifs. »
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Etude de cas - Couple fortuné

Un montant de 3 M$ investi dans un portefeuille
de placements a long terme (sans rééquilibrage)

comparativement a

Une réaffectation des fonds a un contrat
d'assurance (sur 10 ans)

e Mouvement des titres a revenu fixe vers
(50 000 $ par année) :

« contrat VPSLP 11 2TDD de 940 000 $ avec BAL,
prélevement des primes sur les participations la
11¢ année, TIBP actuel moins 1%

* Mouvement des actions vers (50 000 $ par
année) :

« contrat Vie universelle Sun Life Il de 1,5 M$, 2TDD,
montant d'assurance + compte du contrat, CDA
uniforme, taux de rendement de 5,9 %
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Etude de cas — Pete et Pam Power

Réaffectation de I'assurance selon I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs

L'ASSURAMNCE-VIE COMME CATEGORIE D'ACTIFS

L'ASSURANCE-VIE COMME CATEGORIE D'ACTIFS

Comparens le portefeulle actuel d'un Clent ou d'une Cliente & un portefeville diversifia avec de lassurance. Concentrons-nows sur les trois aspects suivants : niveaus de risque relatifs, svantages pour la succession et lquidite

temporaire.

PRESERVATION DU CAPITAL ET AMALYSE DU RISGUE

L' assurance-vis permanents a toujours &béwn outil de planification successorale sxceptionnel. Mous wous préssntons ici d'sutres avantages de ce produit comme catégorie d'actifs.

PRESENTATION DE L'ASSURAMCE-VIE PERMANENTE

L' assurance-vie permanents posséde les caractéristiques sssentislles d'une catégorie dactifs et
s'irscrit dans un cadre réglementaire complet. Ce quil la distingue, cest sa nature double unicque @ ells
offre une protection en cas de deces towt en permettant &' sccumuler un patrimaine. Lorsquele est
CofrEctEmEnt Structunds 1 provisionnes, cest un instrument fiscalement avantageu pour
constituer un patrimoine. Le capital-deces foumnit les liquidités nécessaires pour régler la succession
et assurer la planification de 'heéritage. La valeur die rachat permet d'accéder au capital, de
diversifier le portefeuille et de bénéficier dun potentiel de oroissance. Cette structure dassurance
est avantageuse sur l= plan fiscal st peut sider & géndrer des rendements aprés impdt supérisurs &
ceux d mstres placements impossbles comparahles.

L'assurance-vie entiére avec participation est la formule de planification d'assurance permanente la
phus conmus powr de nombreu: conseillers =t conssilleres et Clients et Clientes. Ells offre uns
COAVErture & vie st trois principabss garanties : montants de primes, valeurs de rachat minimales =t
options de capital-décks. Ces garanties demeurent en vigueus tant que le ou la propristaire du
contrat pais bes primes.

L'assurance-vie universelle (WU offre une meilleurs transparence et plus de spuplesse
coamparativernent & 'assurance-vie avec participation. Elle fait clairement ks distinction entre le coit
de lassurance et la composante placements. Cette transparence permet aux propristaines de
conkrat de voir comiment les montants des dépats sont affectés selon le contrat.

COMPARAISON DES OPTIONS — DIFFERENTS PLACEMENTS

Pour produire Is mEme valeur nette pour la succession que lassurance-vie, les autres catégories
actifs pourraient dewoir géndrer des tau de rendement supérieurs.
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AMALYSE DE LAVALEUR POUR LA SUCCESSION

L assurance-vie permanente posséde les caractéristiques essentislles dune
catégorie d'actifs et sinscrit dans un cadre réglementaire complet. Ce qui
Ia distingue, c'est sa nature double unigue : elie ofifte une protection en cas

de décés tout en permettant daccumuler un patrimoine. Lorsquielle sst
comectement structurés =t provisionnée, cest un inshrument fscalement
avantageu: pour constituer un patrimoine. Le capital-déces fournit les

liquidités nécessaires pour régler la suoosssion et assurer la planification de
I'héritage. La valeur de rachat permet diaccéder au cagital, de diversifier be

portefeville et de beneficier dun potentiel de croissance. Cette structure
d'sssurance est svantageuss sur be plan fiscal et peut sider 5 genérer des
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En diversifiant son portefeuille svec de Fassurance, le Clisnt ou la Cliente
pourrait réaliser des économies dimpits potentielles de 1040 391 % (soit
966 944 § de votre vivant et 73447 § 5 son décks, & la 35 année).

AMALYSE DE LA LIGUIDITE

La diminution des liquidités est souvent une source de précccupations
paur bes Clients et Clientes qui envisagent de souscrine une assurancs
permanente. Les gens pensent quiaffecter une partie du capital & une
assurance réduit inévitablement Facoks s liquidités. La comparaison
des valewrs garanties révile une réalité plus ruancée. Un contrat
dassurance permanente affre trois principales options pour scoéder aw
ligquicites :

1. Avances sur contrat - Les assureurs affrent d'accéder & la valewr de
rachat du contrat au moyen d'svances, mais cels peut entrainer des
constquences fiscales.

2. Prets aupres de tiers: Le Chent ou la Cliente peut utiliser la valeur de
rachat du contrat comime garantie pour un pret auprss d'un tiers.

3. Retraits partiels ou complets : Le Client ou la Cliente peut retirer 2
totalite ou une partie de la valeur de rachat. Cela peut aussi entralner
des conséquences fiscales.
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La VU comparte des mécanismes intégrés d'asccis au liquidites qui
permettent aux Clienis et Clientes de retirer une partie des fonds de
leur compte de placement en cas dlinvalidite, de maladie ou de blessure,
et ce, en franchise dimpat conformement aux regles fiscales etablies.
Pour bes contrats sur deux tetes payables au dernier déces, Is personne
proprigtaire survivante peut acceder jusgu's W00 % du compte de
plscement en franchise d'impet su déces du premier conjoint ou de la
premi&ne conjointe.

Les contrats avec participation permettent aux Clients et Clientes de
recevoir les participations en espéoes.
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Etude de cas — Pete et Pam Power

Réaffectation de I'assurance selon I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs

Portefeuille actuel du Client ou de la Cliente Portefeuille diversifié avec I'assurance-vie

19 % 19 %
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Etude de cas — Pete et Pam Power

Réaffectation de I'assurance selon I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs
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Etude de cas

Préservation du capital lorsque I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs est adoptée

Plage de valeurs du

portefeuille avec une
probabilité de 90 % :

 Laréduction de l'écart-type de
0,34 % peut sembler petite, mais
au fil du temps et pour un couple
qui approche de la retraite, c'est
ce qui peut faire la différence
entre la paix d'esprit et la crainte

face a tous les replis du marché.
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Etude de cas

Examen de la liquidité lorsque I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs est adoptée

Liquidité du portefeuille en
utilisant un RPV courant :

Tient compte des problemes de
liquidité dans I'ensemble du
portefeuille.

Utile pour montrer la liquidité
aux personnes qui ont des
besoins plus complexes en

planification financiére.
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Etude de cas

Examen de la liquidité lorsque I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs est adoptée

6 000 000

Les Clients et Clientes
posent souvent la question 5 000 000
suivante :

4 000 000
« Et si j'ai besoin d'argent au 3 000 000

début de la retraite ou chaque
année a la retraite? » 2 000 000
S : , 1 000 000
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0
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placements DS == PR dans le B Valeur garantie du portefeuille actuel

sens traditionnel. M Valeur garantie du portefeuille diversifié avec de I'assurance
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Résumé de l’étude de CAS - Pete et Pam Power

Préservation du capital et maximisation de la valeur successorale
Seule l'assurance peut offrir une solution de protection du patrimoine efficace sur le plan
fiscal qui apporte la paix d'esprit.
Le couple continue de détenir des titres et des « actifs sQirs » grace a l'assurance et de
profiter de la liquidité nécessaire, des options de placement et de la transparence souhaltée.

Solution hautement personnalisée et multigénérationnelle

Le plan successoral des Power peut étre soutenu grace a une combinaison stratégique
d'assurance VU et d'assurance avec participation. Ainsi, un montant net de 2,6 M$ vient
s'ajouter a la valeur successorale et la volatilité du portefeuille est réduite.

L'assurance VU et l'assurance avec participation offrent des solutions complémentaires, et,
au fil du temps, travaillent en synergie pour améliorer le plan successoral global (p. ex. acces
a la valeur de rachat de l'assurance VU au premier déces).
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