L'assurance-vie comme catégorie d'actifs

Etude de cas #3

Sam et Sarah Summer— Famille fortunée
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' Etude de cas - Famille fortunée

* Sam et Sarah Summer forment un couple
canadien moderne : deux personnes
touchant un salaire, des priorités
multiples (parents vieillissants, études
des enfants, entreprise en croissance,
horaires chargés), et I'impression tenace
d'étre sous-assureés.

* |Is ont besoin d'une solution financiéere
compléte, y compris une assurance-santé
et de I'épargne-études, mais plus que
tout, ils veulent protéger leur succession
et préserver ce qu'ils ont bati.
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Etude de cas - Famille fortunée

e Sam et Sarah Summer ont 3 enfants.

* |Is ont des besoins d'assurance en raison de
leurs objectifs liés a la famille, au prét
hypothécaire et aux dons de bienfaisance.

* lls ont besoin que les solutions fonctionnent
en harmonie, mais séparément. L'argent de
Sarah se trouve dans une société de
portefeuille, et 'argent de Sam est
entiérement personnel (il est employé d'une
autre entreprise).

* lls ont besoin de coordonner la planification,
et non seulement des produits, pour
effectuer un transfert de patrimoine familial.
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L’ASSURANCE-VIE COMME CATEGORIE D'ACTIFS

Etude de cas — Sarah Summer

L sssrance-vie permanente a toujeuars £62 un cutil de planification sxccessorale sxcepticnnel. Nous vous présentons ici fautres avantages de c= produit comme cat égorie dactife.

PRESENTATION DE L'ASSURANCE-VIE PERMANENTE

Laszurance-vie permanente posside les caracieristiques essenticlles d'une catégorie d'actifs <t
sfinscrit dans un cadre réglementaire comglet. e quila distingus, Cest 5a nature double unique : el
offre une protection en cas de décés tout en permettant d'accumuler un patrimaine. Lorsoqu'slie est
comectement shructurés st provisionnée, cest un instrument fiscalement avantagew: pour
constituer un patrimeine. Le capital-décss fournit les liquidités nécescaires pour régher la succession
et assurer s planification de [héritage. Ls valeur de rachat permet d'scoider su capital, de
diversifier le portefeuille £t de beneficier d'un potentisl de croissance. Cetts structure d'assurance
ext avantageuss sur le plan fiscal et peut sider & générer des rendements aprés impat supérieurs &
couxd placements i e

L'amsurance-vie entigre avec participation est bs formule de planification dassurance permanents ks
plus connue pour de nombrews conssillers et conseilléres et Clients et Clientes. Elle offre une
couverture & vie et trois principales garanties - montants de prime, valeurs de rachat minimales et
options de capital-déces. Ces garanties demewrent en vigueur tant que e ou la proprictaire du
contrat paie les primes.

Lassurance-vie universslis (VU] offre une meilleurs transparencs st plus de souplesse
comparativement & fassurance-vis aver participation. Elle fait clairerment e distinction entre ke coiit
di l'assurance st la composante placements. Cette transparence permet aux propristaines de
contrat de voir comment les montants des dépdts sont affectés selon le contrat.

COMPARAISON DES OPTIONS ~- DIFFERENTS PLACEMENTS

Pour produire I mime valeur , ion que
dactifs pourraient devoir genérer des tai e rendement superisurs.

i, Iz autres catéguries:
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L'ASSURANCE-VIE COMME CATEGORIE D'ACTIFS

Réaffectation de I'assurance selon I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs

Comparans |z partefeuille actuel dun Client cu dune Clisnts 3 un portefeuile diversifis aver de Fasurance. Concentrans-nous sur les rois aspects suivants : nivesus de risque relatifs, avantages pour ks succession =t liquidits

temporaine.

PRESERVATION DU CAPITAL ET ANALYSE DU RISGUE

L'chjectif de o comparaizan de partefeuilles v su-deld de lasimple
recherche de rendements masimaur. i st phis pertinent de savoir quel
partefeuille est | pis résilient que de savoir quel partefeille rapporte
e plus. L écart-type est une mesure simple de cette salidité. || permet
e quantifier la valatilit? des rendements du portefeuille par rapport 3
leurs valeurs moyennes.

Girice & = trés faible carrélation aves kes actifs braditionneks,
Passurancs peut soweent réduirs b volatilite globale d'un portefeuille
tout en maintenant ou en sugmentant le taux de rendement interne
[TRI} préva Un Scart-type faible indigue que | partefeuille diversifie
avec de Fassurance subit des variations de valeur moins importantes,
cifrant uns croissance phis unifarme méme en péricde e baise des

marchés.
Portefevills sctuel du| Portefeuills diversifis)
avec de Fassurance,

TRIla 35 anné= 261% 3E8%

Ecart-type 700% 4N%

Prenans Fexemple dfun partefeuille dune valeur initiake de 950 000 3.
Ghumlie serait Fincidence des varistions du TR et de [ecart-typs surls
croisance du portefeuile au fil du temps?

Pinge o= valeurs cu portefeuilis aves une probabilits de 50%
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AMNALYSE DE LA VALEUR POUR LA SUCCESSION

ANALYSE DE LA LIGUIDITE

L'sssurance-vie fune  Ladiminution des fiquidités e sourcs de pre i

catégarie d'actifs st <inscrit dans un cadre réglementaie complet. = qui powr les Clients et Clisntes qui envisagent de souscrire une sssurance

I distingue, Cest =2 nature doutile unique - elle offre une jonencas  per Les gens pens=nt qu'affecter une partis du capital 2 une

de déca  permettant discoumuler imaine. Larsquele est Zchuit indvi Iaoris s liquiditas. La i

correctement struchurée st provisionnge, clest un instrument fi des valeurs garanties révile une réalits Un comtrat

avantageus pour constituer un patrimeine. Le capital-déces foumit les offre trois i accéder aux
idités nécemsaines pour régher ion st assurer |n plnification e liquidités:

Fhéritage. La valkeur de rachat permet d'accéder o capital, de diversifier le
portefeuille ot = béneficier dun potenticl de croissance. Cette structure
dassurance et avantageuse sur le pln fiscal et pet aider & generer des
rendements aprés impat supsrieurs & ceux  autres placements imposables
comparablas.
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266739 § dhe vatre vivant ot 492 547§ & son déces, o 35-amméc).

1. Awances sur contrat - Les ssureurs affrent dsceader & la valeur de
rachat du contrat au mayen dlavances, mais ool peut entrainer des
conséruences fiscales.

2. Préts aupris de tiers : Le Client ou la Clienbe peut utilizsr s valsur de
rachat du contrat comems garantic pour un pret suprss dhun tiers.

3. Retraits particls oucomglets: Le Client culs Clisnts peut retirer la
tatalite ou une partic de la valeur de rachat. Cela peut aussi entrainer
des canséquences Fiscales.
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La WU comporte des mécanismes intégrés d'accss mu liguidités qui
permettent mux Chents ot Ol retiver uns partic des fands de
lewr compte = placement en cas divalidite, de maladic cu de blessure,
et c=, en franchis= dimpdt Ement s régles fiscales Statbli
Prour les conirats sur deu tebes payables au dermisr decks, s persanae
proprigtaire survivante peut scoéder jusqu's 100 % du compte de
placement en franchise dimpat au Béces du premier conjaint ou d |a
premiére canjainte.

Les contrats aves participation permettent aux Clients of Clientes de
recesir les participations en especes.
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Etude de cas — Sarah Summer

Réaffectation de I'assurance selon I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs

Sommaire du client

Sarah Summer
Fermme, 3ge de 37 ans, non-fumeur

Couverture d'assurance

Taux uniformes garantis jusqu'a I'4ge de 100 ans

Garanties facultatives

Protection de l'entreprise

Renseignements sur les paiements

Paiement périodique prévu utilisé dans cet aperqu: 23 045,00 5 par année pendant les années 12 20

Paiement annuel minimum prévu de premiére année :

Paiement annuel maximum prévu de premiére année :

2 000 000

14 34300 S

82 267,00 S

Sun Life

Montant (5)

Montant (5)

500 000
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Etude de cas — Sarah Summer

Réaffectation de I'assurance selon I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs

Portefeuille actuel du Client ou de la Cliente Portefeuille diversifié avec 'assurance-vie

W Liquidités M Titresarevenu fixe mVU M Actions = Immobilier B Plac. alternatifs
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Etude de cas — Sarah Summer

Réaffectation de I'assurance selon I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs

10% 9.74 %

7,87 %

5,82 %

6 %

3,88 %

4%

2%

0%

W Portefeuille diversifié avec de I'assurance M Intéréts M Participations M Gains en capital

Portefeuille actuel du
Client ou de la Cliente
950 000

valeur des placements

Valeur initiale

Prime/paiement annuel initial -

Valeur garantie a la 25¢ année 1372949

3076 642 valeur

Valeur de I'entreprise a la 35° année
des placements

Compte de dividendes en capital a la

, 790 975
35 année
Vale’ur nette pour la succession a la 35¢ 2338 417
année

2,61%

TRI la 352 année

Vie universelle Sun Life |l

Portefeuille diversifié
avec de l'assurance
489 100 placements restants

2 000 00O capital-deces
23045

1057583

2 221571 placements restants
231731 valeur de rachat

24427272
3605235

3,88 %
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Etude de cas — Sarah Summer

Préservation du capital lorsque I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs est adoptée

Plage de valeurs du

portefeuille avec une
probabilité de 90 % :

* Montre la réduction des risques a
long terme lorsqu’une assurance est
ajoutée.

« Ala35¢année, le portefeuille
diversifié montre un écart plus
cohérent et serré — exactement ce
dont un investisseur prudent ou une

investisseuse prudente a besoin.

5000 000

4 000 000

3 000 000

2 000 000

1.000 000 I. II II I I I |

Année

B Portefeuille actuel

B Portefeuille diversifié avec de I’assurance
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Etude de cas — Sarah Summer
Examen de la situation dans son ensemble lorsque I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs est adoptée —

Protection et économies d'imp6t plus aucun impot sur la croissance dans le contrat d’assurance

Solution successorale et
tranquillité d'esprit totale

3,61 M$ nets a la succession —
un montant supplémentaire de
1,27 M$ pour ses enfants et la
famille.

La garantie PDE (valeur de

500 000 $ en couverture
supplémentaire) n'a pas encore
eté exercée, mais elle est

disponible au besoin.

Portefeuille actuel

Impbt sur le revenu
1067784 $

Portefeuille diversifié

Impbt sur le revenu
781045 $

Assurance E——

Croissance non imposable

Impdbt au déces
1487 246 $
Valeur nette

pour la

succession
2338417 %

Impbt au déces
994700 $

Valeur nette
pour la

succession
3605235 %
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Etude de cas — Sarah Summer
Examen de la situation dans son ensemble lorsque I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs est adoptée —

Cession en garantie et acces aux liquidités

Sarah a-t-elle besoin de liquidités?

Les liquidités de son entreprise
couvrent les besoins opérationnels. Son
portefeuille de placements est
principalement pour I'héritage et |la
sécurité a long terme, et non pour une
urgence.

Valeur de nantissement la 25¢ année :
1,06 M$ (RPV de 90 %). Il s'agit de
vraies liquidités, pas seulement dans le
sens traditionnel.

1 800 000
1 600 000
1400 000
1200 000
1 000 000
800 000
600 000
400 000
200 000
0

B Valeur garantie du portefeuille actuel

W Valeur garantie du portefeuille diversifié avec de I'assurance

5 10 15 20 25 30 35

Année
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Etude de cas - Sam Summer

 Sam Summer, employé, HNF37

 La situation : Revenu d'’emploi stable, mais a
I'impression d'étre sous-assuré en raison de
ses 3 enfants, de ses parents vieillissants et de
son prét hypothécaire.

* Ses objectifs : Une assurance simple,
sécurisée et clé en main qui offre une
croissance au fil du temps, aucune complexité

« Sa situation unique : En tant qu'employé,
Sam a besoin de stratégies personnelles
d'optimisation de sa succession. |l a besoin de
préserver son patrimoine personnel et ses
liquidités pour la succession a long terme.
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Etude de cas — Sam Summer (placements personnels)

Portefeuille optimisé grace a I'approche de
I'assurance-vie comme catégorie d'actifs :

Portefeuille actuel :

. : e 850000 $ investis dans des
Réaffectation « Déplacement de 20 815 $ par année vers un

: actions, des obligations et
du portefeuﬂle .- - . contrat avec participation (prélevement des
dans I'immobilier . T i ,
sur 20 ans primes sur les participations a partir de la
« Exposition a la volatilité du 21 année)
marché , o , _
* Capital-déces garanti de 1M$ + croissance
* Rendement potentiel modéré des participations
* Efficacite fiscale limitée pour . Rendements stables et prévisibles au moyen
le portefeuille existant du compte des contrats avec participation
* Planification successorale a * Augmentation de la valeur successorale
long terme tres limitée qui grace a I'assurance et croissance a l'abri de
fait partie de la planification 'impdt intégrée dans la planification de Sam

des placements
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Etude de Cas - Sam Summer

* Pourquoi l'assurance-vie avec
participation? L'assurance VU avec
participation est l'ultime solution sans
tracas pour les employés qui font preuve
de prudence:

* Primes garanties

» Capital-déces garanti

* Placement clé en main (aucune
sélection de fonds)

* Bilan éprouvé depuis plus de 150 ans

» Couverture croissante qui répond aux
besoins de la famille grandissante (et
du portefeuille financier grandissant)
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L’ASSURANCE-VIE COMME CATEGORIE D'ACTIFS

L'assurance-vie permanente a boujours #6 un cutil de planification 2 ? ki

PRESENTATION DE L'ASSURANCE-VIE PERMANENTE

L'aszurance-vie permanente posside les caracteéristiques essentielles dune catégorie d'actifs =t
#'inzcrit dans un cadre réglementairs complet. Ce qui b distingue, Cest = naturs double uniqus : ell
offre ume protection en cas de décés tout en permettant d'scoumuler un patrimaine. Lorsou'slls sct
coevectement structurds st provisionnée, c'est un instrument fiscalement avantageus pour
constituer un patrimoine. e capital-decis fournit les liquidites nécescaines pour régler la succession
et assurer la planification de Mhéritage. La valeur de rachat permet d'acoéder au capital, de
diversifier le portefeuille et de bénéficier d'un potentiel de croissance. Cette structure dassurance
est avantageuse sur ke plan fiscal et peut sider 3 générer des rendements anris impat supérieurs &
ceus dautres placements imposables comparables.

L amsurance-vie entisre avec participation ect Is formule de planification d'sssurancs permanents ks
plus connue pour de nombreus conssillers et conseilléres et Clisnts et Clientes. Elle offre une
couverture a vie et trois , valewrs de rachat minimales et

garanties : man de i
options de capital-déces. Ces garanties demeunsnt en vigueur tant que le ou bs propristaire du
contrat paie kes primess.

Lassurance-vie universelle (WU} offre une meilleure transparence et plus de souplesse
comgarativement a Fassurance-vie avec participation. Elle fait clairement la distinction entre le coist
de l'sssurance =t la composants placements, Cette bransparence permet aux proprictaires de
contrat de voir comment les montands des dépiits sont affectes selon be contrat.

COMPARAISON DES OPTIONS — DIFFERENTS PLACEMENTS

Pour praduire s méme valeur nette pour b 2 i e, b st Eqories
d'actifs pourraisnt devoir genérer des taux de rendement superisurs.

Taux de rendement potentiels requis

I
ax 793%
A
o 507 %
e 503%
a% 48T
3%
%
1%
0%
diversifid mvec Winkértts W Particpats WGaws en capital

Etude de cas — Sam Summer

1. Nows vous présenbans ici &autres avantages de ce produit comme catégoris diactifs.

Portefeuille actuel du Client ou de ks Client=

Portefeuille diversifié avec Fassurance-vie

W Actions:

W Titres & revenu e B Ass.-vie avex part. Ermokilier

Pictn L e & Tan utdmant b someme dm frmes dasusrance. Ca kol
Piscmmarty, o rartan

msuraren

Wie Protection Sun Life avec participation ||
Prartefeuille sctuel du Portefeuills diversifie
Client ou de la Cliente aver de Fassurance

. B850 000 433 699 placements restants
Walewr initiake

valeur des placsments 1000 000 capital-décis
Primi/ paiement annuel initisl - 20815
Valewr garantie ila 0= année 1848 854 TATEEE
. . 3633 946 vabeur 2791 78 placements restants
Waleur de Factif 3 ba 50-annc= des placements 2057 760 vabsur die rachat
Valewr de la garantis & ls 50- annés 2493333 EEE ]
Walewr nette poar ba suceession 3 b 50 N —
anrsée
TR La 50+ année 290% 366%

L vadnurs garamiies ve forent wr b Fatics Bt valeur Susants ; Btre & v e - 90 % actions - 30 & mmobiier - 658,
- - L planification
mt - rresrt e gt tahaur sonnas

Sun Life

L'ASSURANCE-VIE COMME CATEGORIE D'ACTIFS

Comparans le partefeuille achuel dun Client cu d'une Cliente  un portefeuile diversifié avec de Fassurance. Concentrans-nows sur les brois aspects suivants : niveaus de risgue relatifs, avantages pour ba successicn =t liguidité

temparairs.

PRESERVATION DU CAPITAL ET ANALYSE DU RISGUE

I'chjectif de la comparaison de portefeuilles v su-dela de ba simple
recharche de rendements maximac [l et phis pertinent de savoir el
partefeuille st le phus résilient que de savair guel portefeuille rapporte
le phus. L'Ecart-type est une mesure simple de cette solidité. || permet
e quantifier ba walatilité des rendements du portefeuille par rapport 3
leurs valeurs mogenines.

(Grace & =a trés faible corrélation avec les actifs traditionnels,
Fassurance peut souvent réduine ks volatilité globale d'un portefeuille
tout en maintenant ou en sugmentant le tau de rendement interme
(TR préw Un écart-type faible indigue que le portefeville diversifie
avec de Fassurance subit des variations de valeur moins importantes,
offrant une crossance phus uniforme mEme en pericde de baise des
marches.

Portefeuills sctusl du| Portefeuills diversifis|
ienit ow de la Clienbe| avec de Fassuramce|

TRIla 50+ année 290% 368%

Ecart-tyne 6.00% 439 %

Prenons Fexemple dun partefeuille dune valeur initiale de 850 000 3.
Guelle serait lincidence des variations du TR et de Mécart-type surla
croiszance du portefeuile s fil du temps?

Pinge dz valeurs du portefeuilie avec une probabilite de 50%

9 000 DO0
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Réaffectation de I'assurance selon I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs

AMALYSE DE LA VALEUR POUR LA SUCCESSION

ANALYSE DE LA LIGUIDITE

i b passéde les caractéristi ielles dlune
catégarie dactifs et inscrit dans un cadne réglementaire complet. Ce qui
e distingue, c'est 53 nature double unigue : elle offre une protection en cas
de déces tout enpermetiant daccumuler un patrimoine. Lorsguele est

Lassurar

La dirrimustion des liquidi souvent une source de préoccupations
pour lex Clisnts et Clisntas qui snvisagent de souscrire une assurance
permanente. Les gens pensent gu'affecter une partie du capital & une
asmurance récuit indvitablernent lwocis s liquidités. La comparaison

carrechement structurée et provisionnee, c'est uninstrument fi
avantageux pour constituer un patrimoine, Le capital-déces fournit les
Equidités nécessaines pour régler ks succession =t assurer la planification de
Fheritage. La valeur de rachat permst d'accéder au capitsl, de diversifier l=
portefeuille =t de bénéficier dun potentiel de croixssnce. Catte structurs
d'mssurance est avantageuse sur le phan fiscsl =t peut aider 3 génsner des
rendements apris impat supsrieurs & ceux d'autres placements imposables
comparabies.
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—Vialew et poor la suseestion g portefeulie st el
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i Imipit o décEs
T&IED §

Valeur nette

pour b

succession

3EETEE4 S

Impat au décks
76362 §
Vabeur rstte
pour ks
successian
5187545 %

En diversifiant son portefevills aver de Fassurance, le Client oula Cliente
pourrait réaliser des & jms dimgsils potenticlies de 490 634 § (soit
450 636 $ devolre vivant =t 08 & son décés, 3 ba 50 anmée).
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garanties re Zalite plus nuancée. Un confrat
iy i acceder aux

=
cifre brois B

pe
liquidités :

1. Avances sur contrat - Les asureurs offrent daccéder & la valeur de
rachat du contrat au moyen d'avances, mais csla peut sntrainer des
conséruences fiscales.

2 Prets auprés de tiers : Le Client ou la Cliente peut utiliser la valeur de
rachat du contrat comeme garantie pour un pret suprés d'un ters.

3. Retraits partisls ou complets : Le Clisnt ou ks Clisnte peut retirer la
tatalité ou une partie de la valewr de rachat. Cela peut susxi entrainer
des conssquences fiscales.
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W Vakewr garantie du porteleulle scusl
W Vakew parantis du porteteulle dhverall avec de Passsrancs

La VU compiorts des mécanismes intdgras f'aceés aux liguidités qui
permettent sux Chents et Clinte d retiner ure partie des fonds de
leur compte e placement en cas dinvalidite, de maladie cu de blessure,
et ce, en franchise dimpat conformément aux régles fiscales ftablies.
Poar les confrats s dew tetes paysbles au dernier décts, la persanne
proprictaire survivente peut scoéder jusqu 100 % du compte de-
placement en franchise dimgét audéces du premier canjoint ou de |a
premiése canjainte.

Ls its avec particy 1t s Clienis et Clienbes de

recevrir les participations en espaces.
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Etude de cas — Sam Summer
Examen de la situation dans son ensemble lorsque I'approche de I'assurance-vie comme catégorie d'actifs est adoptée —

Analyse du risque, du rendement et de |'efficacité

TRI

Plage de valeurs du portefeuille avec une probabilité de 90 %

Imp6t au décés
76262 %

9000000 Portefeuille actuel
8 000 000 Valeur nette
RTTIT Imp6t sur le revenu pour la
6000 000 1853932 % succession
3557684 %
5000 000
4 000 000 Portefeuille diversifié . .
Impot au déces
3000000 I Impét sur le revenu 76262 %
gt II I 1363296 $ Valeur nette
1000000 mm [ pour la
B succession
10 15 20 25 30 35 40 45
Croissance non imposable 5187 646 $
Année
Valeur du portefeuille Ecart-type
Un taux de rendement interne net de plus de » L'amélioration de 1,6 M$ a la 35¢ année * L'écart-type passe de 6,00 % a 4,39 %.
% % a I'age correspondant a I'espérance de correspond a la puissance de la capitalisation de
o o T 5 oy s fo ° A (o) i ilité
vie avec une amélioration significative de la l'assurance combinée a l'efficacite fiscale. SR RS &7 0 eSOV il (e

croissance apres impo6t

Placement clé en main (aucune sélection de

fonds)

un pére de 3 enfants, cela représente moins

de nuits de sommeil perdues et plus de temps
patrimoine : aucune stratégie complexe, de qualité en famille.

seulement deux actifs complémentaires qui
travaillent en harmonie.

* |l s'agit d'une croissance prudente du

Sun Life - L'assurance-vie comme catégorie d'actifs
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Etude de cas — Résumé pour Sam Summer
Répondre aux principales

préoccupations de Sam et Sarah Assurance

v’ Capital-déces

Pour Sam, suivre ’approche garanti de 1M$ et

de ’assurance-vie comme croissance
catéegorie d’actifs n’est pas v Protection de la
o z ’ A famille avec un
complique, c’est plutot oroduit libre
liberateur. d'impét

v' Liquidité rapide et

. . . . immédiate pour la
Un seul outil garanti qui protege ce

succession
qui compte le plus sans gestion v Couvrele prét
active hypothécaire, les

études des
enfants et le

Il s’agit de I'approche moderne de soutien aux
préservation du patrimoine pour les parents

. i vieillissants
parents qui travaillent.

Certitude

Primes garanties

Valeur de rachat
garantie (aucune
volatilité du
marché)

Ecart-type réduit
de 27 %

Croissance
prévisible et clé
en main grace au
compte des
contrats avec
participation de la
Sun Life

Héritage

v

Montant net
supplémentaire
de 1,6 M$ pour la
succession (par
rapport aux
placements
traditionnels)

Economies
d'impot a vie et au
déceés

Accés a la valeur
de nantissement

croissante au
besoin

Histoire simple :

« Mon assurance
avec participation
croft, ma famille
est protégée. »

Sun Life - L'assurance-vie comme catégorie d'actifs 16



Etude de cas — Résumé pour Sam et Sarah Summer

Deux stratégies, un objectif familial : protection, croissance et héritage

Avantages combinés pour la famille :
Prét hypothécaire et épargne-études
v' Capital-décés combiné immédiat de 3 M$
Sécurité financiére de la famille

v' 2 M$ + valeur successorale supplémentaire par rapport a
I'approche traditionnelle

Stratégie personnelle pour Sam (assurance avec participation) :

v

v

Couverture garantie de 1 M$ — croissance au moyen des participations

Montant supplémentaire net de + de 1,5 M$ pour la succession par rapport
au portefeuille traditionnel

Réduction de la volatilité de 27 % (écart-type qui passe de 6,00 % a 4,39 %)
Placement clé en main — aucune gestion active requise

Prélevement des primes sur les participations la 21¢ année —
autoprovisionnement par la suite

Réduction des risques

v" Réduction moyenne de 30 % de la volatilité du portefeuille

avec les deux stratégies

Economies d'impét

v" Plus de 1M$ d'économies combinées a vie

Stratégie d’entreprise pour Sarah (VU) :

v

v

Couverture de 2 M$ avec une garantie Protection de I'entreprise de 500 000 $

succession
Réduction de 33 % de la volatilité (écart-type qui passe de 7,00 % a 4,71 %)

Structure d'entreprise fiscalement avantageuse grace a la société de
portefeuille

Options de placement souples et transparence

Les Summer n'ont
pas choisi I'assurance
plutot que les
placements. Ils ont
choisi I'assurance et
I'approche de
I'assurance-vie
comme catégorie
d’actifs dans le cadre
d'une stratégie
moderne de
diversification du
patrimoine.

Sun Life - L'assurance-vie comme catégorie d'actifs
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